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ПОСТАНОВКА ЦЕЛИ

 «БЕЗ ЦЕЛИ НИ ОДИН ВЕТЕР 

НЕ БУДЕТ ПОПУТНЫМ» (СЕНЕКА).

 ЦЕЛЬ – ЭТО 

ПРЕДВОСХИЩЕНИЕ В 

МЫШЛЕНИИ РЕЗУЛЬТАТА 

БУДУЩЕЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ.

 ЭНЕРГИЯ – ЭТО СИЛА ЛЮБВИ 

К ПОСТАВЛЕННОЙ ЦЕЛИ.
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 ЧТО МОЖНО ПРЕДСТАВИТЬ, 

ТО МОЖНО СДЕЛАТЬ.

 ЛУЧШИЕ ИГРОКИ В ГОЛЬФ 

ПРЕДСТАВЛЯЮТ, КАК ШАРИК 

ВЛЕТАЕТ В ЛУНКУ.

 БЛАГОЖЕЛАТЕЛЬНОЕ 

МЫШЛЕНИЕ – ЭТО ОТСУТСТВИЕ ЭГО.

 ЭГО – ЭТО НЕГАТИВНЫЕ ЭМОЦИИ.

ВИЗУАЛИЗАЦИЯ И ПОЗИТИВНОЕ МЫШЛЕНИЕ2
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МАРКЕТИНГОВЫЙ ПЛАН

 ЧЕМ ВЫШЕ ЭКСПОЗИЦИЯ ОБЪЕКТА НА 

РЫНКЕ, ТЕМ ДОРОЖЕ ОН БУДЕТ ПРОДАН

 КОНЦЕНТРАЦИЯ СПРОСА

 СОЗДАНИЕ АЖИОТАЖА

 РЫБАЛКА СЕТЬЮ

 ПРАВИЛЬНЫЙ ВЫБОР АГЕНТА = 

ВЫБОР НАИЛУЧШЕГО 

МАРКЕТИНГОВОГО ПЛАНА

 ТУФЕЛЬКА ДЛЯ ЗОЛУШКИ
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ЭКСКЛЮЗИВНОЕ ПРАВО ПРОДАЖИ 

 ЭКСКЛЮЗИВЫ – ЭТО ДАР БОГОВ НЕДВИЖИМОСТИ (ГАРИ КЕЛЛЕР).

 ЭКСКЛЮЗИВ ВЫГОДЕН СОБСТВЕННИКУ И АГЕНТУ. БЕЗ 

ЭКСКЛЮЗИВА АГЕНТ НЕ МОЖЕТ СКАЗАТЬ ОБ ОБЪЕКТЕ 

СВОИМ КОЛЛЕГАМ.

 ЕСЛИ У АГЕНТА НЕТ ЭКСКЛЮЗИВА, 

ОН ВЫНУЖДЕН НРАВИТСЯ ПОКУПАТЕЛЮ. (А. ОГАНЕСЯН).

 ЕСЛИ НА МЕНЯ РАБОТАЮТ 5 АГЕНТОВ – Я НАНЯЛ НА СВОИ 

ДЕНЬГИ 5 ВРАГОВ СЕБЕ (Р. СОВДАГАРОВ).

 У СЕМИ НЯНЕК ДИТЯ БЕЗ ГЛАЗА (РУССКАЯ ПОСЛОВИЦА).
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5 ВЫСОКАЯ КОМИССИЯ

 СПЕЦИАЛИСТЫ СТОЯТ ДОРОГО!

 Я ПРОДАМ ДОРОЖЕ! 

БОЛЬШЕ ДЕНЕГ ПОЛОЖУ В ВАШ 

КАРМАН, УВАЖАЕМЫЙ СОБСТВЕННИК.

 ПУТЬ К СЕРДЦУ АГЕНТА ЛЕЖИТ 

ЧЕРЕЗ ЕГО КОШЕЛЁК.

 АГЕНТЫ НЕ РЕШАЮТ, ЧТО 

КУПЯТ ПОКУПАТЕЛИ, НО АГЕНТЫ 

РЕШАЮТ, ЧТО УВИДЯТ ПОКУПАТЕЛИ!

6%



АВТОРСКИЙ ТРЕНИНГ 
АЛЕКСАНДРА САНКИНА
WWW.SANKIN.SU

6 ПРАВИЛЬНАЯ СТАРТОВАЯ ЦЕНА

 ПОРОЧНАЯ ЛОГИКА СОБСТВЕННИКОВ

 BUYERS ARE LIERS!

 РИСКИ ПЕРЕОЦЕНКИ

 МЕТОД САНКИНА: МИНУС 20%

 МЕТОД БИЛЛА ЭФФРОСА: 50% 

ОТ ОЖИДАНИЙ СОБСТВЕННИКА 

 СТАРТОВАЯ ЦЕНА – 

БАРЬЕР ИЛИ МАГНИТ?
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7 ПРЕДПРОДАЖНАЯ ПОДГОТОВКА

 «ПОКА ВЫ НЕ ПОМОЕТЕ ОКНА, 

Я НИКОГО СЮДА НЕ ПРИВЕДУ».

 ПРОВЕРКА МОТИВАЦИИ 

СОБСТВЕННИКА.

 ОТВЛЕЧЕНИЕ ОТ ВРЕДНЫХ МЫСЛЕЙ.

 АВТОРИТЕТ АГЕНТА. СПЕЦИАЛИСТ – 

ЭТО ТОТ, КТО ГОВОРИТ, ЧТО ДЕЛАТЬ.

 ХОРОШАЯ АУРА.
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8 ОТСУТСТВИЕ СОБСТВЕННИКА НА  ПОКАЗАХ

  ВОПРОС ДОВЕРИЯ

  ПОКУПАТЕЛЬ ЭМОЦИОНАЛЬНО ЗАЖИМАЕТСЯ 

В ПРИСУТСТВИИ СОБСТВЕННИКА

  ПРОДАВЕЦ МОЖЕТ ВЫДАТЬ 

СВОЮ МОТИВАЦИЮ

  ПОКУПАТЕЛЬ ОГРАНИЧЕН ВО ВРЕМЕНИ

  ПЕРСОНИФИКАЦИЯ ОБЪЕКТА

  «ОЙ, МЫ ЗАБЫЛИ ЗОНТИК»

  ПАУЗА НА ТОРГ
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9 ПОКАЗЫ В ОДИН ДЕНЬ

 ТАЙМ-МЕНЕДЖМЕНТ ДЛЯ АГЕНТА

 УДОБСТВО ДЛЯ СОБСТВЕННИКА

 АЖИОТАЖ 

 «МЫ ВСЕ ХОТИМ ТО, 

ЧЕГО ХОТЯТ ДРУГИЕ. НИКТО ИЗ НАС 

НЕ ХОЧЕТ ТО, ЧЕГО НИКТО 

ДРУГОЙ НЕ ХОЧЕТ».

 «КУПЛЮ, ЧТОБЫ ДРУГОМУ 

НЕ ДОСТАЛОСЬ».
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10 ПРАВИЛЬНАЯ СТРАТЕГИЯ ПЕРЕГОВОРОВ

 ОФЕРТА – ИНСТРУМЕНТ 

ПЕРЕГОВОРЩИКА.

 ПОБУЖДАЕТ К ДЕЙСТВИЮ

 НЕ ОБЯЗЫВАЕТ

 ПРОЯСНЯЕТ НАМЕРЕНИЯ

 МЕНЯЕМ 3 ПУНКТА 

НА 1, ИЛИ 5 НА 2

 ПРОФЕССИОНАЛИЗМ АГЕНТА – 

В СДЕЛКЕ НЕТ МЕЛОЧЕЙ!
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11 ПРИВЛЕЧЕНИЕ АГЕНТОВ К ПОИСКУ ПОКУПАТЕЛЕЙ

 ПРОСЬБА О ПОМОЩИ SEND@

 ГАРАНТИИ ВЫПЛАТЫ КОМИССИИ

 РАССЫЛКИ И ЛИЧНЫЕ ПРЕЗЕНТАЦИИ АГЕНТАМ

 САМЫЙ ЭФФЕКТИВНЫЙ 

ИНСТРУМЕНТ МАРКЕТИНГА 

НЕДВИЖИМОСТИ

 ВСЕ РЕКЛАМНЫЕ БЮДЖЕТЫ 

ВСЕХ АГЕНТСТВ НЕДВИЖИМОСТИ БУДУТ 

ПРОДВИГАТЬ ВАШУ КВАРТИРУ!
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ПОЛЕЗНЫЕ МЫСЛИ

 НЕ ТЯЖКИЙ ТРУД, А МЫСЛЕЙ ХОД 

ОПРЕДЕЛЯЕТ НАШ ДОХОД!

 ПОРАЖЕНИЕ – ЭТО ОДИН ИЗ 

ВАРИАНТОВ РАЗВИТИЯ 

СОБЫТИЙ, КОТОРЫЙ СЛЕДУЕТ 

ОТБРОСИТЬ ЗА НЕНАДОБНОСТЬЮ.

 ВАЖНЕЙШИЙ ФАКТОР УСПЕХА – ВЕРА.

 ИСТОРИИ УСПЕХА – ОЧЕНЬ ВАЖНЫ!
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УДАЧИ ВАМ, ДРУЗЬЯ!

 МНОГО СДЕЛОК И МНОГО УЛЫБОК!

 ПЕРСОНАЛЬНЫЙ КОУЧИНГ – 

У КАЖДОГО АГЕНТА-МИЛЛИОНЕРА 

ЕСТЬ НАСТАВНИК!

 УЧЕБНИК УСПЕШНОГО РИЭЛТОРА. 

КЛАДЕЗЬ ПОЛЕЗНЫХ СОВЕТОВ – 

НАСТОЛЬНАЯ КНИГА 

АГЕНТА-МИЛЛИОНЕРА.

 ВСТУПАЙТЕ В АССОЦИАЦИЮ УСПЕШНЫХ 


