
«Подводные камни» 
в продаже недвижимости 
через интернет

Павел Миловидов



— Кто ты такой, чтобы 
     учить нас продавать  
     недвижимость?



Directiv — единственное 
сертифицированное 
интернет-агентство, которое 
специализируется только 
на сложных рынках



2012 2013 2014 2015 2016

Активный поиск клиентов 
в кризис забуксовал…



2012 2013 2014 2015 2016

Контекстная реклама 
в недвижке начала дорожать!



2012 2013 2014 2015 2016

…но еще не достигла 
границы окупаемости



Осень-зима 2015 — 
окно возможностей!



Настройка 
интернет-рекламы 
«по Миловидову»



2011



Информации больше, 
а звонков 
меньше



Неожиданное решение:



В 8 раз больше 
звонков и заявок!



Меньше информации – 
больше звонков
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 — УТП, вместо 
      «рекламной лапши»



Уникальное 
Торговое 
Предложение?



Уникальное 
Торговое 
Предложение

Умелое



97 за месяц



24 за 2 недели



pkjq,fhfyerecbk

30..50 ежемесячно



200..250 ежемесячно





Недвижку не 
покупают через 

интернет

Сравнивают 
только по цене

Заявки из 
интернета 
это ерунда

Одностраничник 
это несерьезно



Вместо «продажи» —  
легкий первый шаг 



~120 ежемесячно



~200 ежемесячно



97 за месяц



24 за 2 недели





Недвижку не 
покупают через 

интернет

Сравнивают 
только по цене

Заявки из 
интернета 
это ерунда

Одностраничник 
это несерьезно





Вместо «нравится, 
не нравится» —  
тест клиентах





Заявка на каждые 
7 заходов!



Недвижку не 
покупают через 

интернет

Сравнивают 
только по цене

Заявки из 
интернета 
это ерунда

Одностраничник 
это несерьезно



83 обращения — 2 просмотра 
:(





1. Вместо «откуда 
о нас узнали?» — 
колтрекинг



2. Вместо «выхлопа в деньгах» 
– квалификация заявок



Расходы одинаковые,  
а целевые заявки растут!





Резюме настройки  
интернет-рекламы 

«по Миловидову»
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1. «Развивать сайт» → Ограничивать информацию 

2. «Рекламная лапша» → УТП 

3. «Продажа» → Легкий первый шаг 

4. «Нравится, не нравится» → Тестирование 

5. «Заявки ерунда!» → Колтрекинг + квалификация



2012 2013 2014 2015 2016

Осень-зима 2015 – 
окно возможностей



Оставьте свою визитку 
– вышлю статьи

Павел Миловидов 

+7 (495) 980-05-30 

www.directiv.ru 

www.facebook.com/pavel.milovidov 


